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asza wizja od poczatku bylo zbudowanie firmy,

| \ ’ ktora rywalizowalaby z najwickszymi podmiotami

na rynku - nie kryje Franciszek Grybos, obecny

prezes i wlasciciel spotki MGGP S.A., a 15 lat temu jeden
z inicjatorow zalozenia firmy.

Wszystko zaczelo si¢ znacznie wezesniej. Grono znajo-
mych po studiach na krakowskiej AGH postanowilo zajac si¢
tym, czego nauczyli si¢ podczas nauki - geodezja. Wsrod nich
byli m.in. Franciszek Grybo$ oraz Aleksander Grad, pdzniejszy
minister skarbu. Juz w czasie studiéw koledzy zdobywali
niezbedne do$wiadczenia z zakresu zarzadzania i organizacji,
przygotowujac i uczestniczac w miedzynarodowych wypra-
wach naukowych m.in. dla UNESCO. Wtedy tez budowali
sobie wyobrazenie, jak ma w przysztosci wygladac i funkcjono-
wac ich firma.

- Jako koto naukowe, mimo ze byliSmy poza strukturami
panstwowymi, politycznymi i oficjalnymi organizacjami, ktore
decydowaly o przydziale wiz czy pieniedzy, doskonale dawali-
$my sobie rade¢. To byla nasza szkola Zycia - opowiada prezes
Grybos.

Poczatkowo kazdy po swojemu realizowal zawodowe zada-
nia. Franciszek Grybo$ wraz ze wspdlnikiem Januszem Sobczy-
kiem pracowal w Gortlicach, a Aleksander Grad z Bogdanem
Grodzinskim mieli firme¢ w Tarnowie. Z czasem ich drogi co-
raz czesciej si¢ przecinaly i po kilku wspdlnych, duzych projek-
tach w 1998 roku znajomi polaczyli sily i zatozyli firme Mato-
polska Grupa Geodezyjno - Projektowa S.A., cho¢ juz bez
Aleksandra Grada, ktéry w 1997 roku zostal wojewods tar-
nowskim. Jego miejsce w firmie zajeta Zona. Na poczatku sie-
dziba sp6tki miescita si¢ w Nowym Saczu, a od 2000 roku w
Tarnowie i tak jest do dzis.

Z definicji innowacyjni

Mtoda spétka juz na starcie miata spory kapital w postaci za-
potrzebowania na oferowane uslugi. Wniesienie przez wszystkich
uczestnikéw do tej mini fuzji swoich aktywéw, w tym posiada-
nych juz zlecen gwarantowato mocny start. W firmie pracowa-
to wtedy okoto 100 oséb. W pierwszej fazie gtéwnym profilem

dziatalnosci firmy byly ustugi z zakresu geodezji. Nieco pdzniej
firma rozszerzyla takze ofert¢ o kartografi¢, czy opracowania
fotogrametryczne. Stala si¢ specjalist z geoinformacii, czyli do-
starczania wiedzy o przestrzeni.

Firma zdecydowanie stawiala na rozwdj poptzez innowa-
cyjne podejscie do pracy. Nowoczesne technologie stosowane
w procesie tworzenia map wyrdznialy ja na tle konkurenciji.
Jako pierwsza zastosowala na skalg przemystowa mape cyfro-
wa, numeryczny model terenu, czy automatyzacje procesow
pomiarowych i prezentacji danych.

- Od poczatku stosowalismy technike¢ komputerowa,
a wyniesliSmy to z naszych studenckich wyjazdéw oraz wizyt
na zagranicznych uczelniach i w zagranicznych firmach. Cho¢
paradoksalnie w pierwszym okresie bylo to dla nas sporym
ograniczeniem - wspomina Grybo$

Chodzi o to, ze do takiej jako$ciowej zmiany nie byt goto-
wy wtedy caly system, w tym administracja panstwowa. Firma
w tym czasie stosowala plotery do rysowania map, uzupelnia-
fa tez ploterami klasyczne mapy, natomiast éwczesne instruk-
¢je, prawo geodezyjne nie dawalo mozliwosci stosowania tego
typu technik. Firma przelamywata bariery przekonujac admini-
stracje (czyli w tym przypadku os$rodki dokumentacji geodezyj-
nej) do akceptacji nowoczesnych technik.

Rozwdj napedza rozwdj

Kluczowa data dla firmy od momentu jej zalozenia byt
rok 2001. Kupiono wéwcezas pierwszy firmowy samolot Piper
Navajo i powolano do zycia spotke, dzisiaj dzialajaca pod
nazwa MGGP Aero (réwniez z siedziba w Tarnowie). Dzigki
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temu nabytkowi firma poprzez nowoczesne kamery mogla
robi¢ zdjecia z powietrza. Bylo to niebagatelne wydarzenie,
bo sama inwestycja byla bardzo kosztowna, ale przede wszyst-
kim dlatego, Zze w skali kraju bylo to w tamtym czasie rozwia-
zanie ze wszech miar innowacyjne. Do tej pory mapy wykony-
wano w sposob tradycyjny, poprzez pomiar w terenie. Propo-
zycja MGGP wiele zmienila w tej materii.

- Byl to dla nas bardzo powazny zakup. Wiedzielismy,
ze zdjecia lotnicze sa kluczem do rozwoju, po ktéry musimy
siegnac. Ta decyzja ze wzgledu na skale i koszty byla ryzykow-
na, ale juz po kilku latach okazalo sig, ze byla stuszna - wspo-
mina Grybos.
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Dzi§ Grupa MGGP ma cztery samoloty, trzy wielkoforma-
towe skanery kamery lotnicze, kilka $rednioformatowych, dwa
skanery oraz system do rejestracji zdje¢ ukosnych. Obstuguje
serwisy internetowe typu Zumi.pl czy Google Mapsmaps, ale
takze instytucje, ktére na bazie zrobionych z powietrza przez
MGGP Aero zdje¢, wykonuja potrzebne im mapy. Mowa tu
o samorzadach, zarzadcach drog, kolejach, czy innych instytu-
gjach. Klientem firmy jest np. Gtéwny Urzad Geodezji i Kar-
tografii, czy Krajowy Zarzad Gospodarki Wodnej.

Zreszta, firma obstuguje klientéw nie tylko z Polski, ale
i z Buropy, i $mialo mozna powiedzie¢, ze to dzi$§ jeden
z europejskich liderow branzy fotolotniczej. Aby zrozumie¢
skale dziatania spolki MGGP warto zauwazyd, ze dzi§ w Pol-
sce samolot do zdje¢ lotniczych maja jedynie dwie inne firmy,
ktére po jednym samolocie kupily dopiero rok temu.

O tym, ze rozwdj 1 wizja przyszlej dziatalnosci przyswieca-
ly spotce MGGP od samego poczatku swiadczy fakt, ze choc
w nazwie od zawsze funkcjonowalo stowo ,,Projektowa”
to realne rozpoczecie dzialalnosci projektowej nastapilo dopie-
ro w 2002 roku wraz z powolaniem Biura Projektéw. Kolejne
zakresy dzialalnosci 1 ich rozszerzenie zwiazane byly z coraz
to nowymi zleceniami, i coraz powazniejszymi wyzwaniami,
ktérym firma chciata sprostac, jak np. eksport. Trzeba tu
zauwazy¢, ze dotychczasowe dzialanie na poziomie geodezji
czynilo z MGGP doskonalego partnera jako wykonawce, czy
nawet podwykonawce pewnych ustug, Rozszerzenie dzialal-
nosci pozwolito przyjmowaé wigkszy zakres prac bezposrednio
od inwestora. To poprawialo kondycje spotki. Rozwdj firmy

Z biegiem lat dziatalnosé MGGP
wykrocgyla poza brange geodezying
I Spotka preksztalcila sig
w firme o charakterze
inzyniersko - konsultingowym.



trwal w najlepsze. Z biegiem lat dziatalnos¢ MGGP wykroczy-
ta poza branze geodezyjna i spotka przeksztalcita si¢ w firme
o charakterze inzyniersko-konsultingowym. Dzi§ ma w kraju
mocna 1 ugruntowana pozycje w tym sektorze. Zrealizowala,
badZ jest w trakcie realizacji, takich duzych inwestycji, jak
nadzér nad budowa autostrady A4 na odcinku Wezel Szaréw
- Wezel Krzyz, nadzor nad budowa drogi ekspresowej S8
na odcinku Wroclaw - Sycéw, nadzér nad modernizacia linii
kolejowej E65 Obszar LCS Tczew i LCS Dziatdowo.

Na podbij swiata

Wspomniany jako przelomowy rok 2001 nie jest zwiazany
w swych skutkach tylko z kupnem samolotu i pierwszymi
zdjeciami lotniczymi. To takze rok wyjscia firmy ze swoimi
ustugami poza kraj. Libia, Liban, Rumunia i Ukraina to gléw-
ne kierunki rozwoju firmy poza granicami Polski.

Firma postanowila swoje dzialania zdywersyfikowac
1 oprécz umacniania pozycji na krajowym rynku poszukaé
kontraktéw za granica. Wybor padl na Libi¢ - ze wzgledu
na pozycje i dobre opinie, jakimi cieszyly si¢ polskie firmy
1 nasi inzynierowie w Libii w latach 70., 80. Mimo tego wejscie
na ten rynek byl trudna sprawa ze wzgledu na bariery jezyko-
we, kulturowe, technologiczne, ktére trzeba bylo pokonac.
Jednak przezwyci¢zenie pierwszych trudnosci oplacilo si¢
podwoijnie. Z jednej strony kolejnymi kontaktami i kontrakta-
mi, a z drugiej dalszym rozwojem, bo dla potrzeb libijskiej
oferty rozpoczeto w firmie wiele dzialan, ktére zawazyly na

reklama

firma

kierunku jej rozwoju i jej komplementarnosci. To wtedy firma
rozpoczela dzialalno§¢ w zakresie planowania przestrzenne-
go, projektowania inzynierskiego

- Poczatkowe trudnosci w Libii 1 wojna domowa, ktora tam
wybuchla, a ktéra spowodowala wycofanie z kraju zespolu
pracownikow przyczynily si¢ do poszukiwan nowych kierun-
kow. Tak tez rodzily si¢ kontakty z firmami zagranicznymi
i wspolne realizacje, np. w Rumunii, a w dalszej kolejnosci
na Ukrainie. Po drodze byl rowniez duzy kontrakt dla Minister-
stwa Obrony Republiki Libanu - wykonanie zdje¢ lotniczych
i ortofotomapy 67 procent powierzchni kraju - tlumaczy tam-
te decyzje prezes Grybos.

Spajni 3 otocgenien:

Dynamiczny rozwoj i szeroka skala dziatania nie oderwata
wlasciciela i zarzadey firmy od spraw otoczenia, nie tylko biz-
nesowego, ale i tego spolecznego. Firma gléwna, jak i jej ,,cor-
ki”, angazuja si¢ w pomoc spoleczna, wsparcie mlodych spor-
towcow, edukacje i wspolprace ze szkotami i uczelniami wyz-
szymi. Inna rzecza jest fakt, Zze tego typu wspolpraca umozli-
wia firmie nawigzywanie kontaktéw z mtodymi zdolnymi ludz-
mi, ktérzy moga zasilic jej szeregi. A przeciez wlasnie na talen-
tach, wspartych odpowiednia wiedza, grupa buduje swoja prze-
wage konkurencyjna. I to wlasnie gwarantuje jej sukces odno-
szony niezmiennie od 15 lat. Sukces mozna $mialo powie-
dzie¢, ze migdzynarodowy, a bez cienia watpliwosci sukces tar-
nowski. [ |
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ZMIEN KAZDA PRZEJAZDZKE W EKSCYTUJACA PODROZ
NISSAN JUKE n-tec juz od 34 550 zt w kredycie 50/50*

= 18" felgi ze stopow metali lekkich
= Silniki o mocy do 190 KM
* Nowa generacja systemu
NissanConnect
= 3 tryby jazdy:
Normal, Eco i Sport

NISSAN HINANCE

UMOW SIE NA JAZDE PROBNA U NASZEGO DEALERA

Novellus ul. Daleka 28, 33-101 Tarnéw-Moscice tel.: 14 633 22 00, kom. 507 943 315, 502 784 892
www.novellus.com.pl salon@novellus.com.pl

“RRSO dla Kredytu 50/50 wynosi 5,01% dla nastepujacego reprezentatywnego przykladu: model Juke n-tec w cenie 69 100,00 I, okres finansowania 12 miesigcy, wplata wiasna 34 550,00 2, oprocentowanie nominalne w skali roku 0,00%, finansowana oplata
przygotowawcza 1 727,50 zt. Ostainia rata kredytu do sptaty po 12 miesiacach wynosi 36 277,50 zt. Catkowita kwota kredytu: 34 550,00 zt. Calkowita kwota do zapiaty: 36 277,50 zt. Oferta wazna do 30 czerwca 2013 roku. Kredyt 50/50 oferowany jest przez
RCI Banque Spdika Akcyjna Oddziat w Polsce | dostepny u posrednikow kredytowych wykonujacych czynnosc faktyczne zwiazane z zawieraniem uméw kredytowych na podstawie umowy z RCI Banque Spoika Akcyjna Oddzial w Polsce z siedziba w Warszawie
Zdjcia sq jedynie ilustracja. Dane i fakty podane w niniejsze] reklamie siuza wylacznie celom informacyjnym i nie stanowia oferty zawarcia umowy. Zuzycie paliwa w cyklu mieszanym: 4,8-7.4 /100 km, emisja CO2: 124-169 g/km. Rozszerzona Gwarancja oznacza
ubezpieczenie pojazdu, ktre mozna dodatkowo zakupi¢, dajace facznie z okresem standardowej gwarancji maksymalnie 5-letnia ochrone pojazdu
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